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在比亚迪干了3年销售，从新人做到销冠，卖过近千台车，其中海狮06占了一半。上个

月裸辞后，终于能把4S店藏着掖着的“潜规则”全说透——这台车明明是13-24万级新能

源SUV的热门款，但不少车主花了钱没享到福利，还踩了验车、售后的坑。今天把「补贴薅

法+验车黑幕+用车技巧」全扒出来，15条干货照做，至少省3万，提车直接少走99%的弯路！

一、补贴薅秃4S店：4个隐藏技巧，白拿3.2万权益

4S店的补贴政策从来不会主动说全，尤其是区域专项补贴和置换福利，全靠“懂行的人

主动要”。我当销售时，遇到不懂的客户就少提一项，遇到追问的才会全盘托出，现在把核

心薅法教给你：



1. 全系至高3.2万权益，一句话逼销售吐实情

海狮06目前全系有“置换补贴+金融贴息+基础保养”三重权益，最高能省3.2万，但销

售通常只说“能优惠1万多”。你直接跟销售说：“我查过厂家政策，海狮06有1.2万置换补

贴+8000元金融贴息+2年4次基础保养，还有区域专项补贴，你别藏着，把所有权益列出来，

不然我去隔壁店对比”。

这句话一出口，销售就知道你懂行，不敢再克扣福利。我之前接待过一个客户，就这么

说的，最后不仅拿到了全部3.2万权益，还多要了一套原厂车载香薰和后备箱垫——这些都

是4S店的“灵活福利”，不说就不给。

2. 城市补贴叠加，深圳最多再省1.8万

除了厂家补贴，很多城市还有地方新能源补贴，这部分钱4S店不会主动提醒你申请，需

要自己查。比如深圳买海狮06 EV 610智驾版，能领1.8万地方补贴；广州、杭州能



领6000-1.2万；二线城市一般也有3000-5000元的消费券。

查补贴的方法很简单：打开当地政务APP（比如“i深圳”“穗好办”），搜索“新能源

汽车购车补贴”，按要求提交购车发票、行驶证就能申请，审核通过后1-3个月到账。我之

前有个深圳客户，叠加厂家和地方补贴后，落地价比指导价少花了1.5万，相当于白送一年

电费。

3. 新能源车置换专属礼，别忘多要3000元套装

如果家里有旧新能源车（不管什么品牌），置换海狮06时，除了1.2万常规置换补贴，

还能要“新能源车置换专属礼”——价值3000元的户外充电套装，含便携充电枪、移动电源

和收纳包。

这个福利是厂家针对新能源车用户的额外补贴，4S店不会主动提，因为套装需要向厂家

申请，比较麻烦。你提车时直接说“我是新能源车置换，要厂家的户外充电套装”，销售一

般不会拒绝，毕竟不想丢了订单。我当销售时，只有不到10%的客户知道要这个，大部分人

都错过了。

4. 11-12月冲刺福利，再蹭一波年终优惠

每年11-12月，经销商为了完成销量目标，会推出额外优惠，这时候买车最划算。比如

有的4S店会送价值5000元的精品礼包（全车脚垫、后备箱垫、行车记录仪），有的会直接现

金优惠3000元，还有的会赠送1次全车喷漆服务。

另外，很多城市会在年底推出“年终购车补贴”，比如去年郑州就给12月购车的用户额

外补贴3000元。建议你提车前进当地汽车行业协会官网，或者关注“购车补贴”类公众号，

说不定能再省一笔。我去年12月卖了28台海狮06，大部分客户都叠加了年终补贴，最少的也

多省了2000元。

二、金融政策避坑：月薪4000也能买，利息省6000+

海狮06的金融政策很灵活，但4S店会故意推荐高利息方案，从中赚佣金。记住这3点，

贷款买车比全款还划算：

1. 2成首付+60期低息，月供仅1500元

海狮06 DM-i 121领航版（指导价13.98万），最低能做2成首付，也就是2.79万，剩下

的11.19万分60期还，厂家贴息后月供只有1500元左右，比很多人房租还便宜。

我之前接待过一个刚毕业的客户，月薪4000元，就是选的这个方案，扣除月供后还能

剩2500元生活费，完全没压力。但要注意，4S店可能会说“2成首付利息高”，推荐你3成首

付，其实是想赚更多利息佣金，你直接坚持要“厂家贴息的2成首付方案”就行。

2. 申请厂家贴息券，利息再省6000+



除了默认的贴息政策，你还能在比亚迪APP上申请“厂家贴息券”，面值500-3000元不

等，能直接抵扣贷款利息。申请方法很简单：打开比亚迪APP，进入“服务-购车福利-贴息

券申领”，按要求填写个人信息和购车意向，审核通过后就能用。

我之前有个客户，申请到了3000元贴息券，加上厂家默认的5000元贴息，总共省了8000

元利息，比刷信用卡分期划算多了。要注意，贴息券有效期一般是30天，提车前再申请，别

浪费了。

3. 贷款3个避坑点，别被4S店套路

• 首选厂家金融，别选第三方机构：4S店可能会推荐“第三方低息贷款”，说利息比厂

家低，但其实隐藏着手续费、服务费，后期提前还款还会收违约金。一定要选“比亚迪厂家

金融”，提前还款没有违约金，利息透明。

• 还款方式选等额本息：别选“先息后本”，虽然前期月供低，但后期要还大额本金，

压力太大，而且总利息更高。

• 拒绝捆绑销售：有的4S店会说“贷款必须买全险”“要收3000元金融服务费”，这些

都是违规的。你直接说“我只买交强险+必要的商业险，服务费不付，不然我打厂家投诉电

话”，4S店一般会妥协——我当销售时，遇到强硬的客户，都会免掉金融服务费。

三、验车黑幕：4S店不会告诉你的6个细节，别提“问题车”

验车是最容易踩坑的环节，库存车、运损车、瑕疵车都可能被4S店当新车卖。我当销售

时，遇到客户验车不仔细，就会蒙混过关，现在把验车重点教给你，每条都要对照检查：

1. 先查生产日期，避免买到库存车

打开车门B柱（驾驶位车门和后门之间的柱子），会有一个铭牌，上面写着生产日期。

海狮06的库存车标准是“超过6个月”，如果生产日期超过6个月，就是库存车，你可以要求

换车，或者让4S店降价5000元，再赠送1次基础保养。

我之前卖过一台库存3个月的海狮06，客户没发现，后来知道后找回来，4S店只能补送

了2次保养。记住：提车时一定要先看生产日期，没看到实车绝对别交全款。

2. 用强光手电查车漆，别漏了车顶和保险杠

4S店的运损车（运输过程中轻微刮蹭的车），会补漆后当新车卖，不仔细看根本发现不

了。你带个强光手电（手机电筒也行），围着车身绕一圈，逆光角度照射，重点看前后保险

杠、车门边角、车顶这些易磕碰的地方，有没有细微划痕、补漆痕迹——补过的漆会比原厂

漆亮，而且有颗粒感。

我之前遇到过一台海狮06，前保险杠有一道5厘米的补漆，客户没发现，提车后才来找，最

后4S店只能赔偿2000元。另外，还要检查车门、发动机盖的缝隙，是否均匀，不均匀可能是



被撞过修复的。

3. 车机+功能全测试，坏点漏光早发现

坐进车内，先打开车机，下载一个“安兔兔”APP，检测屏幕有没有坏点、漏光——全

屏显示纯白色图片，能看到黑点就是坏点；显示纯黑色图片，边缘发光就是漏光。海狮06的

车机屏幕比较大，容易出现漏光问题，一定要检查。

然后测试所有功能：空调开最大风量，听压缩机有没有异响；座椅通风、加热有没有效

果；灯光（近光、远光、转向灯）是否正常；雨刮器、车窗升降是否顺畅；方向盘转向有没

有卡顿。我之前有个客户，提车后发现座椅通风没效果，回头找4S店，折腾了半个月才修好，

特别麻烦。

4. 升车查底盘，电池组别忘看

很多人验车只看表面，忘了查底盘，但底盘有没有刮蹭、电池组有没有损伤，直接影响

后期使用。你一定要让4S店把车升起来，重点看电池组下方有没有剐蹭痕迹、防护板是否完

好；底盘的螺丝有没有松动、生锈；排气管有没有破损。

海狮06的电池组位置比较低，运输过程中容易被刮蹭，我之前见过一台车，电池组防护

板有一道划痕，客户没发现，后期下雨进水，维修费用花了2万多。记住：底盘有问题，坚

决不提车。

5. 随车物品逐项核对，别少了这些东西

海狮06的随车物品清单在购车合同里有，但4S店可能会故意少给，比如原厂车载话筒、

反光背心、三脚架、补胎工具、充电枪。你提车时对照这个清单逐一核对：

• 工具类：三脚架、反光背心、补胎液、打气泵、拖车钩

• 电器类：家用充电枪、车载话筒、USB数据线

• 文件类：车辆合格证、行驶证、购车发票、质保手册、使用说明书

我当销售时，有客户提车后发现少了充电枪，回头找4S店，4S店说“需要另外购买”，

其实是被店员私藏了。所以一定要当场核对，少了东西让销售立刻补上。

6. 拒绝“用车无忧险”和强制延保

验车后交车前，4S店会推荐“用车无忧险”和“延保”，说“能保障修车费用，坏了免

费换车”，其实都是坑。

“用车无忧险”根本没用，虽然承诺“修车费用达到保额30%免费换车”，但条款里有

很多限制，比如人为损坏不赔、自然老化不赔，实际能用到的情况极少，而且保费

要5000-8000元。“延保”也没必要买，海狮06的三电系统本来就有终身质保，整车质保6年



或15万公里，足够用了，就算想买，后期在比亚迪APP上也能买，比4S店便宜30%。

如果销售强制让你买，你直接说“我不买，不然我打厂家投诉电话”——厂家不允许经

销商捆绑销售，销售一般会妥协。我当销售时，只有不懂的客户才会买这些，懂行的都直接

拒绝。

四、海狮06专属避坑：这些通病和用车技巧，销售绝不会说

海狮06是台好车，但也有一些通病，而且4S店不会告诉你用车技巧，我结合近千台销量

的反馈，整理了这些关键信息：

1. 3个常见通病，提车时重点检查

• 后备箱隔板易塌陷：海狮06的后备箱隔板支撑点少，放重点的东西就容易塌，你提车

时可以让4S店多送一块硬质隔板，或者自己网上买一块，几十块钱就能解决￼￼￼。

• 车机OTA更新慢：很多车主反映“其他比亚迪车型都更到1.3版本了，海狮06还在1.0

版本”，其实是4S店没提醒你手动更新。你可以在车机里找“系统更新”，手动检查更新，

或者联系销售帮你远程更新￼￼￼。

• 刹车有顿挫感：混动车踩刹车速度降到12码时，会有轻微顿挫，这是动能回收切换的

正常现象，不是故障。你可以把动能回收调至“标准”档，顿挫感会减轻很多￼￼￼。

2. 用车3个技巧，续航多跑50公里

• 高速保电设置：跑高速时，把保电模式设为“强制保电50%”，驾驶模式切“运动”，云

撵模式切“运动”，这样能减少油耗，续航更持久。如果没有长上坡，设为“智能保电”就

行，市区通勤切“舒适模式”最省电￼￼￼。

• 空调记忆功能：海狮06每次重启后，空调都会默认制冷模式，没有记忆功能，你可以

在车机里设置“空调记忆上次状态”，具体路径：设置-空调-记忆功能-开启，这样就不用

每次重启都重新调了￼￼￼。

• 空挡挂挡技巧：很多车主反映“挂空挡难”，其实方法很简单：在D档或R档时，往上

轻拨挡杆两秒，就能进入空挡，多试几次就熟练了￼￼￼。

3. 智驾功能使用注意事项，避免危险

海狮06的智驾功能虽然好用，但也有缺点，比如车道巡航时对潜在危险过于敏感，经常

急刹车，容易被追尾。建议你跑高速时用智驾功能，市区通勤别用；遇到电动车、行人多的

路段，手动接管方向盘，避免急刹车。

另外，自动泊车功能失败率有点高，遇到旁边有车时容易停止，建议你还是自己停车，

别依赖自动泊车￼￼￼。



4. 免费道路救援，别忘用

海狮06有2年免费道路救援服务，只要是在质保期内，遇到没电、爆胎、故障等情况，

都能打比亚迪官方客服电话申请免费救援，而且不限次数。

我之前有个客户，在高速上没电了，打客服电话后，救援车1小时就到了，免费帮他充

电，还送了一瓶水。很多车主不知道这个福利，自己花钱叫拖车，白花了几百块。

五、合同签订避坑：这5点必须写清楚，避免后期扯皮

提车时签订合同，一定要注意这5点，别被4S店“文字游戏”坑了：

1. 质保条款写清楚

必须在合同里明确“三电系统终身质保（首任车主）+ 整车6年或15万公里质保 + 电池

衰减保障（8年80%）+ 2年免费道路救援”，别被销售一句“系统默认”糊弄，白纸黑字写

清楚，后期出问题才有依据。我见过有客户没写，后期电池衰减严重，4S店拒绝保修，扯皮

了半年都没解决。

2. 交车时间和违约条款

约定好交车时间，比如“2025年12月31日前交车”，如果4S店逾期交车，要写清楚“每

天赔偿车款的千分之一”。我之前有个客户，交了定金后4S店一直不交车，因为合同里没写

违约条款，最后只能不了了之。

3. 费用明细列清楚

合同里要写清楚所有费用：裸车价、购置税（新能源车免购置税）、交强险、商业险、

上牌费、服务费等，别出现“杂费”“手续费”等模糊字样。上牌费一般是500元，超过这

个价格就是乱收费，你可以拒绝。

4. 低开发票要拒绝

有的4S店会说“低开发票能少交购置税”，其实是为了少交增值税，而且会影响后期车

损险赔付和二手车保值率。一定要坚持“支付车款与开票金额一致”，别为了省几百块，后

期吃大亏。

5. 合格证交付时间

合格证是上牌的关键，4S店可能会把合格证抵押给银行，导致你提车后无法上牌。一定

要在合同里写“提车当天交付合格证”，如果逾期，要求4S店赔偿损失。我之前有个客户，

提车后半个月才拿到合格证，没法上牌，只能天天开临牌，特别不方便。

六、最后想说：买车别冲动，多看多问少吃亏

作为曾经的比亚迪销冠，我见过太多客户因为不懂行情，多花了钱还踩了坑。其实买海



狮06不难，只要记住“先薅补贴、再避金融坑、验车仔细、合同写清”这十六字诀，就能

省3万+，提车顺顺利利。

最后提醒大家：提车时别被销售的“花言巧语”忽悠，该要的福利一定要要，该检查的

细节千万别漏，遇到违规捆绑销售，直接打厂家投诉电话——4S店最怕投诉，一定会妥协。

如果你已经提了海狮06，或者准备提车，欢迎在评论区分享你的经历，也可以提问，我

会一一解答！祝大家都能花最少的钱，提到最满意的车！

#比亚迪提车攻略 #海狮06 #买车避坑 #新能源SUV选购 #汽车干货 #新手提车
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